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Situación

Trabajas en Oftex International Sales. Se pone en 
contacto contigo un empresario español que quiere 
exportar aceite de oliva. Desea que le informes 
sobre los trámites establecidos para el comercio 
con a otros países y que le ayudes a posicionar su 
producto en el exterior. Sigue los pasos:

1  Presenta tu empresa.

2   Indica cuáles son los pasos necesarios 
para la exportación.

3   Proponle los servicios que ofreces y las ventajas 
para un buen posicionamiento en el exterior. 

4   Llega a un acuerdo con el cliente.

Oftex International Sales es una consultora de exportación basada en Alicante, formada por un equipo con amplia 
experiencia. Fundada por Pablo Gómez, economista de exportación y responsable de estrategia con más de 20 
años de experiencia.
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